


チャレンジルール
• ライブで参加してください 

• 積極的にコメントやいいね！をしてください 

• 頭の中にある知識を一旦空っぽにして聞いてください 

• 「それ、もう知ってる」は学び、成長をストップさせてしまいます 

• 課題をコンプリートしてください 

• 録音、録画はご遠慮ください





参加目的 
欲しい結果（チャレンジゴール） 

課題



サバイバルルール
• 2回連続で課題提出し忘れるとグループから退場になります！ 

• 全員に残って欲しいと思いますが、、、、毎回半分脱落します。



これまで振り返り
• ※まだ観てません！とういう方はグループの「ユニット 1」からご覧くだ
さい。※必ずDAY1から観てください 

• DAY 1 「オンラインで売れる商品の条件」～商品とは？～ 

• DAY2 「売れる商品の第一歩」～リサーチ～ 

• DAY 3 「売れる商品4つの構成要素」



どうなったら嬉しいですか？
• 自分自身のステップアップ 

• 売上が上がり、時間・収入・心に余裕ができて、何を選択するときの幅が
広がる 

• 自分の時間をもっと豊かに過ごせるようになり、集客や収入面のストレス
軽減ができたら嬉しい 

• 生活や人生が聞くこと



オンラインで「売れる商品」が作れるようになると

• 対面でしていた労力はゼロ 

• 雑務から解放 

• やりたいことにだけ時間が使える 

• 本当にやりたいことに集中できること 

• 大好きなことに没頭できる



あなたの現在地

壁

壁

壁



オンラインで売れる商品4つの構成要素

• カリキュラム 

• 特典 

• 適正価格 

• 安心サポート



カリキュラム＝変化の階段



どちらで連れていく？

飛行機渡し舟 OR



オンラインで売れる商品をつくる
DAY4



提供スタイルは決まりましたか？
• メールマガジン 

• ブログ記事 

• 音声 

• WEBセミナー・講座 

• 個別指導（コンサルティング、コーチング） 

• レポート



日本一良質なコンテンツを作ろう！



ケーススタディ



カリキュラム



特典



価格
価値は１９４万円



あなたの商品の変化の階段とタイトル（カリキュラム） 得られる変化は？



特典（受講生が躓きそうなことは？あったら助かるものは？最短でゴールにいくために役立つものは？）



定価 パッケージ価格 特別価格（理由）



Day4の課題

• 今日の講義動画を最後まで全て視聴してください 

• 今日の講義動画を見終わった後に、以下の課題に取り組んで課題のアウト
プットをしてください（※課題の提出場所：グループへ各自投稿） 

• あなたのオンライン商品のアイデアをシェアしてください（未完成でも大
丈夫です）





リサーチのためのリソースを 
「ユニット」にアップします



課題の提出期限 
明日15日（木）朝8時まで！


