


チャレンジルール
• ライブで参加してください 

• 積極的にコメントやいいね！をしてください 

• 頭の中にある知識を一旦空っぽにして聞いてください 

• 「それ、もう知ってる」は学び、成長をストップさせてしまいます 

• 課題をコンプリートしてください 

• 録音、録画はご遠慮ください





アウトプットとインプットは 
表裏一体



「アウトプット前提の 
インプットをしなさい」 

by.kabasawa



参加目的 
欲しい結果（チャレンジゴール） 

課題



オンラインで売れる商品をつくる
DAY1



経営

• 開発力＝ものをつくる力 

• 営業力＝売り物を売る力 

• 管理力＝経営活動をスムーズにマネジメントする力



全体の経営は 
「かけ算」できまる



経営

• 開発力＝ものをつくる力 

• 営業力＝売り物を売る力 

• 管理力＝経営活動をスムーズにマネジメントする力



私たちの経営は 
世の中の誰かに 

「価値」を提供することで成り立つ 



商品＝「価値」



価値あるもの 
＝問題解決につながるもの



あなたも毎日 
魔法の解決策 

探していますよね？



「価値あるもの」を 
開発して売ることは 
大事な仕事



ビジネスの目的は 
人に影響を与えること



オンラインで売れる
価値を作ろう



私の5日間チャレンジの目的



「お客様をたくさんとらない
と利益にならない。。」 

「労働集約型だから病気にな
たとき不安。。」



長く愛される商品 
世の中に貢献できる 

高くても売れる商品をつくり 
それによって経済的に精神的に潤い 
あなた、顧客ともに成長して欲しい



「商品づくり」について 
教えている人がほとんどいない



皆さんの壁！
• 告知のしかた 

• 商品の見せ方 

• アプローチの仕方 

• 売ることに抵抗がある 

• 伝える方法 

• SNSの活用 

• 生徒が0スタート 

• ライブ視聴者が集まらない 

• 協会のルール 

• メンタル 

• 制限にとらわれない新しい商品 

• メニュー内容と価格の見直し



水野って？

• 雑誌「セラピスト」マネー特集掲載 

• セラピスト歴19年 

• ビジネスメンタルコーチ 

• プロダクトローンチジャパンコーチ 

• 企業コンサル



5日間のチャレンジをコンプリートすると

• オンラインで売れる価値ある商品が作れる　その方法もわかる 

• 商圏の壁を越える事ができる　売上が上がる 

• 全くのゼロからでも何度でも売れる商品が作れる 

• 10年20年ビジネスをしている人を数ヶ月で追い抜くことも可能



でもその前に・・・



これ、頭から消してください
• 商品は売上を上げるためのもの 

• 商品づくりは難しい 

• オンラインで売るのは難しい 

• 高い商品は売れない 

• 安い商品＝愛される商品、喜ばれる商品、売れる 

• 誰にでも愛される素晴らしい商品を作らなくてはいけない



オンラインで売れる 
商品づくりのために必要な 

たった 1つのこと



相手の求めていることを理解し 
それを相手が手に入れられる 

人になる役に立つ



売れる思考 
人の悩み→商品化 

売れない思考 
学んだこと・できること→商品化



「緊急度の高い悩み」センサーを 
働かせる



売れる商品をつくり出せる人 
↓ 

色々知っている人 
知識がある人



ではなく



見込み客の頭の中を 
ハイジャックできる人



＋需要と供給



自分本位は「悪」



• 40代でビジネスの方向性を自分が本当にやりた
いことにシフト！オンラインで販売できる商品
をつくり、0から30万円の商品の販売に成功！ 

• 資格も特別なスキルもないのに！しかも未就学
児がいるママで忙しいのにたった7日で 

• ３０万円の商品を 3本販売達成！









Day1の課題
• 今日の講義動画を最後まで全て視聴してください 

• 今日の講義動画を見終わった後に、以下の2つの質問に答える回答をFBラ
イブのコメント欄にしてください 

• 質問1：この講義でどんな学びとどんな気づきがありましたか？ 

• 質問2：この講義で学んだことをこれからどのようにあなたのビジネスの
中に実践していきたいですか？



課題の提出期限 
明日朝8時まで！


