
売れるセールス体��
成�率９８％のプロから���んだ
ストレス”０”セールスの��
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成果をあげる3つの�問

��の⽬的は�（中�期）

3⽇間のゴールは�

セールスにおける�題は�
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3⽇間のルール

ライブで��してください

積�的にコメントやいいね�をください

頭の中にある知識を⼀旦�っぽにして�いてください
（前提は��になります）

「それ、もう知ってる、わかってる」は�びや成�をストップさせます

��、��はご�慮ください

積�的�援へ
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3⽇間のルール

�い時間なので�中して��してください

スマホは�界の�に

ブラウザの他タブは閉じる

�が⾒えなくて不�なので��をください

疑問に思ったことはすぐにコメントへ

重�なフレーズもコメントでアウトプット

問いかけにコメントで��してくださいっ
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スケジュール

12⽉14⽇（⽉）�9時スタート
12⽉15⽇（�）�9時スタート
12⽉16⽇（�）�9時スタート

（�⽇1時間〜1時間半）
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⾃⼰��
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Q&A
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Q.セールスについて�っていることは�
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 オンラインビジネスを�める��をしていますが、オンラインの����がまだよく�
かりません。 �にテクニカ的な事に苦戦しています（テクニカル）

    購�した⽣徒の中で��サポートしてもあまり�果が�てない�に、さらにアップセル
する�い…あと、コンテンツの�なさ

    いつも来ている�には�えますが、あまり来られていない�には
それ�上の提�はしていません。
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お�さまの為の提�なのに、躊�する気持ちがあることです。
（マインド）

問題点に気付いてもらうためのアプローチの仕�
（��）

アプローチの仕�、動�配�ができない
（��）

セールスを�めるタイミング（��）クロージングが苦⼿（マインド）

成�に�がらない（��）��（�） 
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マインドと��
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Q.�題を克服するために
�り�んでいることは�
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�められていることだけしています

セールス＝売り�みだと思っています

価�提供ダト理�したのは��です

⼀�りのことは�えていただきましたが、⾃�で何が�来るかとなると�からない。

お�さまの事を1�に�えるマインドセット。 それ��は�にしていません。

あまりない、、回�をガンガンこなすのが⼤事ですよね。

�頼もらえるように価�提供

��づくり、�援し�う体制・ライブを�めました。

�にありません・提�書の��・ローンチ活動    
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Q.セールスできるようになったら�
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・サービスを必�としている�に�けてその�の⽣活が�かになるためにサポートをすること。

 ⾃�→�て⾃�の��で�択�来る�⽣を�現したいです。

・お��と思ったように�頼��を築いて、

お��から是��しいと�ってもらえるようになりたい。

・コンバージョン率を��させる ⾃動�しても��して�売できるようにする

・女性��者、女性�業�さんの �肌UP、売上UPをサポートしたい。

・�くの�が�の⼤切さに気づき、各々がセルフケア�来る�の中をつくる

・��をシステム�して、アンチエイジングケアを�めたいです。

・�われる提�者ではなく�められる提�者になりたいです

・必�な�に�けて、⼀�でも�くの�のお�にたちたい

・単価�くて、�いサポートでやっていきたい

・セールスの苦⼿�識を克服したい

・売り上げアップ
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�に立ちたい

貢�

⾃⼰�現



“セールス⼒”があると・・
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売り�まずに売れるようになる

⾃�の�品��にも売れるようになる

�間⼒が�かれる

�に�かれる

�きなことができる時間が�える

何度でも売れるので売ることが�しくなる
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”セールス”

あなたのビジネスにおいて
どれくらい重�ですか�

（なぜ売るの�）
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【売り上げ】

売上 ＝ 成�� × ��単価    
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【売り上げ】

�＋�品
（�＝⾃�とお��）



【売り上げ】

売上 ＝ 成�� × ��単価    
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セールスは
ビジネスに�いて必�不可��

セールスしなかったら
セールスで成�しなかったら、売り上げはゼロ�
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潰れないため

⽣活していくため

お��の�に立ち�けるため



【⽬指す年�別必�なスキル】

年�０〜200万円
⾃⼰�発・書籍・マインド・スピ
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【⽬指す年�別必�なスキル】

年�200万円〜800万円

��・セールス

【⽬指す年�別必�なスキル】

年�1000万円〜2000万円
ローンチ・�告

【⽬指す年�別必�なスキル】

年�3000万円�上
チーム�（��・セールス⾃動）

【⽬指す年�別必�なスキル】

年�1�円�上
⾃動�



売れる�
＝”売ることが上⼿い�”

ではない�  
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（１⽇⽬復�）

「セールス⼒をアップさせるために
必�なことはテクニックではなかった」
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（1⽇⽬復�）

「そもそもセールスって何�」

© SatomiMizuno

”�っている相⼿を喜ばせること”

”�っている相⼿を�ってあげること”
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”思いは「��」�⽣は「�果」�”

＝あなたの「�」は「思い」が��
＊�構え、思い�み、�念
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あなたが「セールス」を

どのように�えているかが

「�果」になる
（売れる売れないが決まる）
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お��の理���



（1⽇⽬復�）

�が物を購�する�に買っている

3つのもの

「��」「体�」「�動」
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ー2⽇⽬ー

ストレス”０”セールスピラミッド
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マインドセット

�品

順�

テクニック

��
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マインドセット



同じ場�、同じことをしても

売れる�と売れない�がいる

なぜ�
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売れる�

他者⽬�

（貢�・愛情・相⼿の��や可�性）
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売れない�

⾃�⽬�

（売り上げ・苦⼿�識・テクニック）

⾃⼰��・⾃⼰否�＝”⾃⼰中”
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何も売らずに�えることは

��と同じ�
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�え�（マインドセット）

の�いだけ�
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テクニックは「��」

�え�「永�」
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アフリカ�業に来てしまった

�業マンのお�
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売れる��

「チャンス��」

「やった�みんなより売れる�」

（���を�る�）

売れない��

「みんな裸⾜（��）だから売れない・・」
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�品
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【�い�品】

�がターゲット

どんなノウハウ・�品

得られる未来は�

他との�いは�

ライバルは�

ネーミング
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【�い�品】

コンセプト

提供内�

�典・サポート内�

期間

��サポート

価�・決���

アップセル・ダウンセル
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順�



【トレーニング】

⾃�が「�きなもの」を�の順で

�に�えてみよう�
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【トレーニング】

現状の�題（不）の提⽰

�題（不）の�決策（��）

�決策の��（�品・サービスの��）

�決�の��（ベネフィット）
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テクニック



NO DEAL!

必�な�にだけ

必�なタイミングで

お��の問題�決に�がる�品を�
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「�品を買うとどんな喜びがあるか」

「�品を買わなければ

どんな�ろしいことがあるか」

しっかり�える�プロとして�
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��NG！！！
「いかがでしょうか�」
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セールスは

“売り�み”ではありません�

「�品を売る」ということは

とても�り�い仕事
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【お願い】

�下の3つについてコメントください。

①�⽇�んだこと

②３⽇⽬に期待すること

③�いてみたいこと

© SatomiMizuno


