
売れるセールス体��
成�率９８％のプロから���んだ
ストレス”０”セールスの��
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成果をあげる3つの�問

��の⽬的は�（中�期）

3⽇間のゴールは�

セールスにおける�題は�
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3⽇間のルール

ライブで��してください

積�的にコメントやいいね�をください

頭の中にある知識を⼀旦�っぽにして�いてください
（前提は��になります）

「それ、もう知ってる、わかってる」は�びや成�をストップさせます

��、��はご�慮ください

積�的�援へ
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3⽇間のルール

�い時間なので�中して��してください

スマホは�界の�に

ブラウザの他タブは閉じる

�が⾒えなくて不�なので��をください

疑問に思ったことはすぐにコメントへ

重�なフレーズもコメントでアウトプット

問いかけにコメントで��してくださいっ
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スケジュール

12⽉14⽇（⽉）�9時スタート
12⽉15⽇（�）�9時スタート
12⽉16⽇（�）�9時スタート

（�⽇1時間〜1時間半）

© SatomiMizuno



⾃⼰��
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Q&A
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Q.セールスについて�っていることは�
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 オンラインビジネスを�める��をしていますが、オンラインの����がまだよく�
かりません。 �にテクニカ的な事に苦戦しています（テクニカル）

    購�した⽣徒の中で��サポートしてもあまり�果が�てない�に、さらにアップセル
する�い…あと、コンテンツの�なさ

    いつも来ている�には�えますが、あまり来られていない�には
それ�上の提�はしていません。
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お�さまの為の提�なのに、躊�する気持ちがあることです。
（マインド）

問題点に気付いてもらうためのアプローチの仕�
（��）

アプローチの仕�、動�配�ができない
（��）

セールスを�めるタイミング（��）クロージングが苦⼿（マインド）

成�に�がらない（��）��（�） 
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マインドと��
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Q.�題を克服するために
�り�んでいることは�
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�められていることだけしています

セールス＝売り�みだと思っています

価�提供ダト理�したのは��です

⼀�りのことは�えていただきましたが、⾃�で何が�来るかとなると�からない。

お�さまの事を1�に�えるマインドセット。 それ��は�にしていません。

あまりない、、回�をガンガンこなすのが⼤事ですよね。

�頼もらえるように価�提供

��づくり、�援し�う体制・ライブを�めました。

�にありません・提�書の��・ローンチ活動    
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Q.セールスできるようになったら�
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・サービスを必�としている�に�けてその�の⽣活が�かになるためにサポートをすること。

 ⾃�→�て⾃�の��で�択�来る�⽣を�現したいです。

・お��と思ったように�頼��を築いて、

お��から是��しいと�ってもらえるようになりたい。

・コンバージョン率を��させる ⾃動�しても��して�売できるようにする

・女性��者、女性�業�さんの �肌UP、売上UPをサポートしたい。

・�くの�が�の⼤切さに気づき、各々がセルフケア�来る�の中をつくる

・��をシステム�して、アンチエイジングケアを�めたいです。

・�われる提�者ではなく�められる提�者になりたいです

・必�な�に�けて、⼀�でも�くの�のお�にたちたい

・単価�くて、�いサポートでやっていきたい

・セールスの苦⼿�識を克服したい

・売り上げアップ
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�に立ちたい

貢�

⾃⼰�現



“セールス⼒”があると・・
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売り�まずに売れるようになる

⾃�の�品��にも売れるようになる

�間⼒が�かれる

�に�かれる

�きなことができる時間が�える

何度でも売れるので売ることが�しくなる
© SatomiMizuno



【1⽇⽬】

ビジネスにおける「セールス」の重�性

年�別��くべきスキル

ストレス”０”セールスとは・・

お��が買っている3つのもの
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（１⽇⽬復�）

「セールス⼒をアップさせるために
必�なことはテクニックではなかった」
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（1⽇⽬復�）

�が物を購�する�に買っている

3つのもの

「��」「体�」「�動」
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【2⽇⽬】

セールスの成否を決めているもの

ストレス”０”セールスピラミッド4の��
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テクニックは「��」

�え�「永�」
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セールスは

“売り�み”ではありません�

「�品を売る」ということは

とても�り�い仕事
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マインドセット

�品

順�

テクニック

��（マーケティング）

４つの中で�いところ
＝あなたが売れるための�題



ー３⽇⽬ー

「98％セールスフロー」

「ノーストレス�問�」
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98％セールスフロー
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98％セールスフロー



①リサーチ（相⼿を知る）

②事前トーク（クロージングはここから�まる�）

※決�を促す�葉をかけておく

③プレゼンテーション（�品��）

④セミクロージング（お金の�をする前）

※付�価�の提�、他���

⑤クロージング（金�を提⽰して�んでもらう）

⑥コントラクト（��）

⑦バトンナップ（スタートした時のイメージを描いてもらう）
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ノーストレス�問�
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�問って

何のためにしますか�
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相⼿の情�を�き�すため

＝問題は何か＋問題�識
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��のニーズを�き�す4つの�問
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�問→”�してもらう”

＝⾃�ごと�
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状況�問

問題�問

⽰��問

�決�問
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①状況�問

まずは��の現状を�問し理�する

��の現状の情�を��する
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②問題�問

��が�えている問題を�問し

問題に気付かせてあげる
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③⽰��問

その問題の重�性を�識してもらうためにこのま

ま⾏くとどうなるかを�問する
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④�決�問

理想を�問し

理想の状�をイメージさせ問題を�決してあげる
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あなたの3⽇間の成�をチェック�
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Qセールスについて�っていることは�

Q現在、セールス⼒を上げるために�り�んでいることは�

Qセールス⼒をアップさせること、その��度は�

Qセールスするときにどんな気持ちになりそうですか�

Qあなたは「あなただから買いたい」と�ってもらえそうですか�

たとえ�くても。
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お��が⼤切な�友だったら・・

⼤切にしている�友が、
お��になるとしたら�

どんな�品を作り
どんな売り�をして、

どんな�売をするだろう・・

⼤切な�友に、その�品を売るだろうか�
⼤切な�友に、その売り�をするだろうか�

どの�え�が�点にある�（��）は、
お��と�い�頼��を築くことができる。

�頼のあるところでしかビジネスは⽣きられない。

「お��は⼤切な�友」

そう思ってビジネスをしていたら、間�いない。
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「売れるセールス体�」・・

まだ�きます。

�⽇１２時より�ライブで�
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ストレス“０”セールス
２⽇間で売れる体�をつくる

“売れるセールス体�����”
（２０２１年１⽉開�）についてご�内します。
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����にご��の�さんには・・
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・���「セールス」��書籍 !

・4つのブロックを�成させてお��からYESを�き�す�売れるセールスMAP 

・�題がまるわかり�セールスプロセスチェックシート

・ビジネスに�くなるマインドセット� !（���）

・お��のことを１２０％理�できるようになる�

クロージングまでノーストレス�17個の��の�問テンプレート

・�論処理BOOK           サポート�典としてご⽤�しています。



Q＆A
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3⽇間ご��いただき

ありがとうございました�

Thank you!
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【お願い】

3⽇間のご�想をください♡

��⽬的、�り�り、�び、気づき

�についたこと・できるようになったことなど

＊�め切り期⽇�12⽉18⽇（金）

グループへ���利をプレゼントします�
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